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PROYECTO

El futuro es mas de las preguntas que de
las respuestas (Pablo Picasso)

¢, Qué es lo mas importante para crear una empresa? y/o

¢,Cuales son los principales obstaculos?
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FACTORES QUE DIFICULTAN LA CREACION DE

EMPRESAS
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Elapoyo financiere 71

229

245

EL EMPRENDEDOR

Formacion, educacion, experiencia,
normas sociales.......

Las normas sociales y culturales 771

8.6

La educacion y Ia formacion 115

8.4

E contério pobitico, miicronal y soaal
15

0

LA IDEA

Como se generan....

Las politicas gubernamentales

2249

Los programas gubermamentales

El accezo ala infraesimenma fisic a

La apertura del mercado interne

EL ENTORNO / MERCADO

El contexto social, apoyo
financiero....

La motivacion y capacidad para emprender

El estado del mercado laboral
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LA IDEA

¢, Como se origind mi idea?
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LA IDEA

Zara: ldeas que nacen de la experiencia profesional
-1953 (17 anos) Repartidor Camiseria Gala, Merceria La Maja
-1963 (27 afnos) Crea su primer negocio Confecciones Goa

-1975 (39 afnos) Primera tienda Zara

Custo: Ideas que nacen de un Viaje
-Custodio (Arquitecto) David (Bellas Artes)

-Verano de los anos 70, surferos de California
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A PARTIR DE:

eLa experiencia profesional previa
eLLos cambios perceptibles en el entorno
el as circunstancias personales

TRIANGULO DE
LA CREACION
DE EMPRESAS

MEDIANTE: PARA!

eLa copia 0 importacion eHacer las cosas mejor que

eLa creacion de un sistema otros

eLa aplicacion de habilidades eldear una nueva forma de
hacer
eSatisfacer una necesidad no
satisfecha

eOcupar un nicho pequefo



PROYECTO

El futuro es mas de las preguntas que de
las respuestas (Pablo Picasso)

¢, Qué hace que el emprendedor se convierta en empresario?



EL ENTORNO / MERCADO

PROYECTO

Tengo una idea, pero....?

¢ Es valida cualquier idea en cualquier entorno?

¢, El entorno condiciona la forma en la cual puedo convertir una idea en negocio?

ldea.......ccccoeiieiininl, Satisfaccion de la necesidad de un grupo de personas



EL ENTORNO / MERCADO
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BALANZA DE VALOR: COSTES BENEFICIOS
empresas de éxito aquellas que l
dan el valor que los clientes T

estaban buscando.

Valor es la percepcion que tiene un posible cliente de los

beneficios y costes inherentes a la compra de un producto o
la prestacion de un servicio

3 Claves del exito de la idea empresarial:

1. Conocer todos los beneficios y costes (las pesas) que tiene para el cliente la compra del producto.

2. Desequilibrar la balanza a favor de los beneficios.
3. Tiene que haber suficientes clientes que valoren lo que la empresa les ofrece (Mercado Potencial)
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El futuro es mas de las preguntas que de
las respuestas (Pablo Picasso)

Adaptar la idea a las exigencias del entorno:

BENEFICIOS

1. ¢Por qué es interesante miidea?..... Modulo Mk. El producto o Servicio

2. ¢ A quién puede interesar mi idea?.....Modulo Mk. El Cliente

3. ¢En que soy mas interesante que los demas?... Médulo Mk. La Competencia

COSTES

1. ¢Cuanto cuesta poner en marcha miidea?.... Modulo Juridico — Médulo Eco.-Fro.
2. ¢ A qué precio ofertaré mis servicios?............. Modulo MK (Precio) — Modulo Eco. — Fro.



¢ Qué necesidad satisfago?

:at ¢ Qué me hace diferente?
‘éa © Origen ideas - :
:Nea ¢ Cuantos valoran mi diferencia?
Formacion, IDEA s .
experiencia, I ¢, Qué recursos necesito?
copia... EL PLAN DE NEGOCIO
EMPRENDEDOR " MERCADO

¢; Coémo gestionar mi empresa? -

- Planificacion Anual — PPTO. ANUAL

- Cuantificar las decisiones (indicadores)

| EMPRESA

¢ Qué tramites legales exige la
creacion de mi empresa?

La localizacion efectiva de mi
empresa



. FASE Il — El modelo de negocio
' 1. Fichas de Proyectos de Negocio (5)

rate FASE | — El Emprendedor 2. Modelo Plan de Negocio
:nea 1. Talleres de Crecimiento Personal 3. Tutorias Individualizadas
2. Banco de Ideas (50) 4. Seminarios Tematicos Especializ.
IDEA
EMPRENDEDOR MERCADO
“oor e =
. |EMPRESA | —

FASE lll — Consolidacion
1. Herramienta de Simulacion de Empresas

2. Seguimiento de 1 anos del proyecto



