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PLAN DE EMPRESA. ATENEA

	1. TU IDEA 

1.1. Descríbenos brevemente tu idea de negocio

1.2. ¿Cómo se originó tu idea? ¿Qué oportunidad de negocio has detectado?

1.3. ¿Cuáles son los motivos que han llevado a plantearte la creación de tu empresa?

1.4. ¿Existe algún tipo de obligaciones y restricciones para el ejercicio de la actividad? En caso afirmativo identifica la normativa reguladora.

	2. EMPRENDEDOR-ES

2.1 Identifica si hay otros promotores que participan en el proyecto empresarial.

2.2 Cuéntanos si tienes o tenéis formación o experiencia laboral directamente relacionada con la idea de negocio propuesta
Formación:

Experiencia laboral:
Aportar el currículum vitae de cada promotor como documento adjunto.


	3. EL PRODUCTO/SERVICIO

3.1 ¿Cuál es el producto o servicio a ofrecer? Si son varios, descríbelos.
3.2 ¿Qué necesidades cubre tu producto o servicio?

3.3 ¿Qué aspectos diferenciales destacarías de tu producto o servicio?


	4. 4. EL MERCADO
4.1 Identifica los agentes del proceso de compra. ¿La persona que compra y la que decide son la misma?

4.2 Público objetivo. Indica, detallando sus características, quiénes van a ser tus clientes y dónde están localizados. Estima una cifra de clientes potenciales.

4.3 Descripción de la competencia. ¿Cuáles son los puntos fuertes y débiles de tu competencia respecto a tu negocio?

	5. PLAN DE MARKETING

5.1 Precio. ¿Qué variables tendrás en cuenta a la hora de fijar el precio de tu producto o servicio?

Establece un precio medio de tus productos o servicios.

5.2 ¿Cómo cobrarás a tus clientes?
5.3 Promoción. En función de tu cliente potencial ¿qué medios o instrumentos utilizarás para darte a conocer? Valora económicamente el coste de las acciones elegidas.

5.4 Previsiones de ventas para el primer año. ¿Cómo calcularás tus previsiones de venta?

	6. PROCESO DE VENTA O PRESTACIÓN DEL SERVICIO

6.1 ¿Qué pasos seguirás para vender tu  producto o prestar el servicio?

6.2 Proveedores. ¿Quiénes serán tus proveedores? Detalla sus características y su localización.

6.4 ¿Cómo pagarás a tus proveedores?

6.5 Estima el volumen de existencias para iniciar la actividad. Gestión de stocks.

6.6 Necesitas subcontratar algún servicio para el ejercicio de tu actividad.

6.6 Costes. ¿Cuáles con los costes fijos y variables de la prestación del servicio? 

6.7 Satisfacción del cliente. ¿Cómo piensas realizar el control de calidad?




	6. 7. RECURSOS NECESARIOS

7.1 Recursos que tu empresa va a necesitar para desarrollar la actividad (instalaciones, equipamientos, equipos tecnológicos, mobiliario, medios de transporte, etc.). Valora económicamente cada uno de estos apartados y establece prioridades.

7.2 ¿Necesitas un local abierto al público? ¿Dónde has decidido localizar tu empresa?


	8 8. RECURSOS HUMANOS
8.1 Indica cuántas personas van a trabajar en su empresa.

[image: image2.jpg]Proyecto financiado por:

&

Apnamiono do





  Nº de promotores.
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          Nº de trabajadores contratados.

8.2 ¿Tienes definido un organigrama o has decidido cómo repartirás las tareas entre todas las personas que formáis la empresa?. Coméntalo.

8.3 Gastos de personal. Salario y seguridad social.



	9 9. FORMA JURÍDICA Y OBLIGACIONES FISCALES
9.1 ¿Has decidido la forma jurídica con la cual poner en marcha tu empresa?

 FORMCHECKBOX 
  Empresario Inividual (autónomo)

 FORMCHECKBOX 
  Sociedad Civil (S.C.)

 FORMCHECKBOX 
 Sociedad Limitada (S.L.)

 FORMCHECKBOX 
 Sociedad Laboral (S.L.L. , S.A.L.)

 FORMCHECKBOX 
 Cooperativa

 FORMCHECKBOX 
 Otras

9.2 Impuestos. ¿Qué impuestos tendrás que pagar?
9.3 Que permisos, licencias y documentación oficial necesitas para desarrollar tu actividad.



	10 10. PLAN ECONÓMICO-FINANCIERO

10.1 Inversión. ¿Cuánto dinero tendrás que invertir para poner en marcha tu empresa? Descargar herramienta
10.2 Financiación. ¿Cómo vas a financiar las inversiones? Descargar herramienta.

10.3 Punto de equilibrio. ¿Qué volumen de ventas mensual necesita tu negocio para hacer frente a los gastos? ¿Sabrías traducir estas ventas en número mínimo de clientes? Descargar herramienta
10.4 Cuenta de resultados. En función de toda la información recabada ¿Cuál es el resultado de tu actividad económica en el primer año? Descargar herramienta.

10.5 Plan Tesorería.¿Has realizado la previsión de cobros y pagos de tu negocio para el primer año de la actividad? Descargar herramienta.
10.6 En función de tu estimación de ventas.¿En qué periodo de tiempo podrías recuperar la inversión inicial?



















	
	   



